Штауб Иван Петрович - 05.03.1980

8-904-5400-949

shtaub@mail.ru
Цель:  торговый представитель, менеджер по продажам
Профессиональные навыки: ведение переговоров, работа с возражениями, анализ продаж, заключение договоров, отличное знание ПК.
Личные качества: серьезное отношение к работе, ответственность, пунктуальность, коммуникабельность.
Опыт работы:
01.02.2009 – настоящее время  ООО «Студия "Вертикаль"»

Менеджер по работе с клиентами,  направление – рекламная и полиграфическая продукция.

Должностные обязанности
- Сопровождение клиентов, расширение клиентской базы, ведение заказа (контроль за прохождением сделки, исполнением работ), выполнение плана продаж, заключение договоров, контроль оплаты.
20.05.08 -  31.12.08  ООО «СТП-Урал»
Менеджер по продажам, направление – шумо- виброизоляционные материалы.

· Оптовая и мелко-оптовая продажа изоляцинных материалов для автомобильной промышленности. Работа с оптовыми компаниями, розничными магазинами, установочными и авто- центрами.
· Обязанности: актиный поиск клиентов, увеличение объемов продаж, контроль отгрузки, работа с ДЗ.
16.02.08 – 1.04.08 ОАО «Вимм Билль Данн»

· Торговый представитель

Развитие клиентской базы, активный поиск клиентов, работа с дебиторской задолженностью

(Вынужден был покинуть предприятие в связи сокращением штата ТП розницы).

20.07.07 – 31.12.07    ЗАО «INBEV»

· Торговый представитель

Должностные обязанности 

Осуществлял регулярные визиты к действующим и потенциальным клиентам на территории

Привлекал новых клиентов;

Производил оптимизацию клиентской базы путем перемаршрутизации и деления клиентов по категориям;

Проводил работы по развитию клиентов компании, внедрял новые продукты, оборудование и торговые программы;

Следил за размещением продукции, наличием рекламных материалов в ТТ, пополнял и обновлял ассортимент, провизводил выкладку  в соответствии со стандартами:

Обеспечивал маркетинговые мероприятия, направленные на увеличение объема продаж и продвижение продукции компании

Работа с дебиторской задолженностью.

01.10.05 – 28.05.07  ООО «Студия печати SP-7»

· Менеджер по работе с клиентами.

Должностные обязанности 


Продажа услуг типографии в секторах В2В и В2С, расчет стоимости продукции;

Анализ рынка полиграфических услуг


Анализ продукта и услуг конкурентов 


05.2005 – 10.2005 ООО «Уральское представительство Бийского котельного завода»

· Менеджер по снабжению

ООО «УП БиКЗ» - предприятие по производству, монтажу, обслуживанию котельных установок различного типа. В мои обязанности входило комплексное обеспечение производственных процессов необходимыми ТМЦ, вел  работу по сокращению и оптимизации транспортных издержек путем непрерывного мониторинга рынка товаров и услуг. 

04.2004 – 11.2004
ТК «Р-Модуль», г. Екатеринбург 

·  Специалист по товарному учету

Отслеживание остатков на складе, обработка накладных,  составление товарных        отчетов, ведение базы данных.

Образование 

Неполное высшее

2004 – 2010  «УрГУ», «Реклама и PR».

1998 – 2001 Ижевский политехникум, специальность - правоведение.

Дополнительная информация - водительское удостоверение категории «В,С».  [image: image1.png]
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